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Stworzenie umowy sprzedazy przedsiebiorstwa
nie jest tatwg sprawg. Tworzgc takg umowe,
trzeba zadba¢ o to, zeby jej skutkiem byto
przeniesienie catego przedsiebiorstwa na
nabywce. Nie tylko majgtku, ale i sktadnikow
niemajatkowych przedsiebiorstwa. Czesto takze

pracownikow.

Stworzenie umowy sprzedazy przychodni jest
sprawg jeszcze trudniejszg. Jak przenies¢ na
nabywce prawa wynikajgce z wpisu przychodni do rejestru podmiotow
leczniczych? Prawa i obowigzki wynikajgce z kontraktu zawartego z NFZ?

Umowy z podwykonawcami?

Przychodnie mozna sprzedaé lub kupi¢ na ré6zne sposoby. Mozna po prostu
zawrze¢ umowe sprzedazy przedsiebiorstwa; ale wtedy nabywca bedzie
musiat od nowa rejestrowa¢ podmiot leczniczy i, co gorsza, bedzie musiat
postaraC sie w NFZ o przeniesienie kontraktu na siebie. Podobno np.
dolnoslagski oddziat NFZ nie zawsze wyrazat zgode na aneksowanie
kontraktow — upewnij sie co do tej informacji i sprawdz, jak to wyglagda w
Twoim oddziale. Zatem ten sposéb moze pozbawi¢ Ciebie kontraktu z NFZ
(Ciebie albo Twojego kontrahenta, ktéremu masz zamiar sprzedac

przychodnie).

Ja znam inny sposob, ktory przeniesie na Twojego kontrahenta (lub na

Ciebie, jezeli to ty masz by¢ nabywcag) kontrakt z NFZ.

Jaki to sposob?

O tym wtasnie jest ten poradnik. Zapraszam do lektury!
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|. Przeksztalcenie przychodni w spoétke z o.o.

Calg transakcje nalezy oprze¢ o procedure przeksztatcenia przychodni w
spotke z 0. o.

Na czym polega przeksztatcenie?

To proste. Jezeli prowadzisz podmiot leczniczy w oparciu o wpis do CEIDG,
to ty — jako przedsiebiorca — masz zawartg umowe z NFZ. Korzystajgc z
pewnej mozliwosci, jakg daje Ci Kodeks spodtek handlowych, mozesz
przeksztatci¢ prowadzony przez siebie podmiot leczniczy w spétke z

ograniczong odpowiedzialnoscig. Dzieki temu spdtka z 0. 0. wstgpi — co do
zasady — we wszystkie prawa i obowigzki, ktore miates ty — jako

przedsiebiorca wpisany do CEIDG. W tym takze w prawa i obowigzki
przystugujgce Tobie jako swiadczeniodawcy. Jednoczesnie ty staniesz sie
wspolnikiem spotki. Zatem to spotka z 0. 0. w Twoje miejsce zostanie strong
kontraktu z NFZ.

A po przeksztatceniu przychodni w spétke z o. o. bedziesz mdgt po prostu

sprzedac albo kupic€ (jezeli jestes nabywca) udziaty w tej spotce.

Zatem przeksztatcenie w spotke z 0. o. jest narzedziem pozwalajgcym na
przeniesienie praw i obowigzkow wynikajacych z kontraktu z NFZ, ale takze z

innych kontaktow.

Przejdzmy teraz do odpowiedzi na kluczowe pytania. Jak kupi¢ przychodnig?

Jak sprzedac przychodnie?
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Il. Jak kupi¢ przychodnie
Namierzytes przychodnie, ktérg masz zamiar kupic.
Od czego zaczgc¢ transakcje?

Pierwszym etapem transakcji powinno by¢ zawarcie ze sprzedajgcym

przedwstepnej umowy sprzedazy udziatéw.

W tej umowie ustalisz ze sprzedajgcym, kto i w jakim zakresie ponosi koszty
przeksztatcenia, jakie prawa i obowigzki strony na siebie przyjmujg w
zwigzku z przeksztatceniem, jaki jest przewidywany termin przeksztatcenia i
jaki jest przewidywany termin sprzedazy udziatow. W umowie z kupujgcym
mozesz rowniez ustali¢, jakie sankcje bedzie ponosi¢ ta strona, ktéra ze
swojej winy wycofa sie z transakcji, ewentualnie uregulowaé kwestie

zwigzane z zadatkiem.

Warto do umowy zatgczy¢ réwniez liste sktadnikow przychodni — wymieni¢ w

niej wszystko to, co bedzie obejmowac przedmiot transakciji.

Po zawarciu umowy przedwstepnej sprzedazy udziatbw mozna przystgpi¢ do
kolejnego etapu transakcji, tj. do przeksztatcenia przychodni w spoétke z

ograniczong odpowiedzialnoscia.
Jak to zrobic?

Coz, prowadze na ten temat bloga: przeksztalceniewspolkezoo.pl. Tam jest

wszystko napisane :)

Jak dtugo bedzie trwaé przeksztatcenie?
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Standardowo przeksztatcenie trwa ok. 3 miesigce. Mozna jednak szybciej.
Najszybsze przeksztatcenie, jakie udato mi sie przeprowadzi¢, trwato

zaledwie pottora miesigca (klient prowadzi gabinet stomatologiczny).

Chciatbym tez zwroci¢ Tobie uwage na najczesciej popetniane btedy przy

przeksztatceniach — wymienitem je na moim blogu tutaj.

Zatem przeksztalcenie przychodni w spoétke z o. o. zamkneto sie
szczedliwe wpisem spotki przez sad rejestrowy do KRS. Mozemy teraz
przejs¢ do kolejnego etapu transakcji, a jest nim: zawarcie umowy

sprzedazy udziatow.

Na swoim blogu pisatem o klauzuli, ktorej czasami brakuje w tego typu
umowach i ze niektdrzy prawnicy majg watpliwosci co do skutecznosci takiej

umowy, jezeli nie zawiera ona tej klauzuli. Wiecej przeczytasz o tym tutaj.

W zasadzie zawarcie umowy sprzedazy udziatbw i zgtoszenie zmiany
wspolnikow do sgdu rejestrowego konczy catg transakcje.

Tak ta transakcja powinna wyglgdac¢ od strony kupujgcego.

lll. Jak sprzedac¢ przychodnie

W zasadzie w tym punkcie mogtbym napisa¢ doktadnie to samo, co wyzej.
Jezeli jednak nosisz sie z zamiarem sprzedazy przychodni, to mozesz
rozpoczgé proces jej przeksztatcenia w spotke z o. o., zanim pojawi sie

potencjalny nabywca.
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Pamietasz, o czym pisatem na samym poczgtku? Nigdy nie ma pewnosci, ze
dyrektor oddziatu NFZ wyrazi zgode na aneksowanie kontraktu na nabywce
(dowiedz sie, jak to wyglada w Twoim oddziale). A nabywca moze byc¢

zainteresowany zakupem przychodni tylko i wytgcznie z kontraktem NFZ.

W Internecie jest troche ogtoszen typu: ,sprzedam przychodnie”. Jednak nie
wszystkie ogtoszenia obejmujg kontrakty. Jezeli ty zaoferujesz sprzedaz
przychodni razem z kontraktem NFZ, bedziesz o krok przed swojg

konkurencja.

Jezeli zatem uda Ci sie przeksztatci¢ przychodnie przed pojawieniem sie
nabywcy, to nie bedzie potrzeby zawierania umowy przedwstepnej. Cata
transakcja ograniczy sie jedynie do podpisania umowy sprzedazy udziatéw.
Tak zatem moze wygladac proces sprzedazy przychodni. Coraz wiecej oséb
decyduje sie na wykorzystanie instytucji przeksztatcenia w spoétke z 0. o. przy
zawieraniu transakcji sprzedazy przedsiebiorstwa. Jest to idealna
instytucja nadajgca sie do sprzedazy firmy razem z licencjg, zezwoleniem,
koncesjg. Opowiadatem na swoim blogu o tym, jak przy uzyciu tej instytuciji
obstugiwatem transakcje:

— sprzedazy sklepu z zezwoleniem na sprzedaz alkoholu,
— sprzedazy apteki z koncesjg na jej prowadzenie (byto to przed

nowelizacjg Prawa farmaceutycznego zakazujgcg przeksztatcania sie

aptek dziatajgcych w oparciu o zezwolenie w sp. z 0. 0.),

— sprzedazy podmiotu leczniczego wraz z kontraktem NFZ.

Jezeli chcesz porozmawia¢ ze mng o moich doswiadczeniach w obstudze

transakcji sprzedazy przychodni, zapraszam Cie do kontaktu.
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